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CÃMARA DOS DIRIGENTES LOJISTAS DE JAÚ  E SINDICATO DO COMÉRCIO VAREJISTA DE JAÚ 

NOVA SEDE 
 

Os trabalhos nas obras da 
nova sede continuam, para 
que o Sincomércio e a CDL 
tenham um local que ofere-
ça melhores condições de 
atendimento aos associa-
dos.  

As dependências estão pla-
nejadas de modo a propor-
cionarem maior desenvoltu-
ra nos trabalhos da equipe, 
bem como facilitar a realiza-
ção de palestras, cursos, 
seminários e outros even-
tos. 

 

EVENTOS SOCIAIS 

PALESTRAS  

SEMINÁRIOS  

O “2º Liquida Tudo de Jaú”, 
realizado  no período de 5 a 
12 de julho, proporcionou 
bons negócios.  

Segundo os comerciantes os 
resultados superaram as ex-
pectativas, o que reforça a 
escolha do mês de julho  
como sendo ideal para a rea-
lização do próximo evento. 

 

PROJETO NATAL 2008 

Todas as terças-feiras, a partir das 
8 horas, participe do Café da Ma-
nhã com palestra e apresentação 

do Depto. Jurídico.  

Informe-se e agende a sua partici-
pação pelo telefone 3622.5883 



Palestra 
“ Seqüestro Relâmpago” 

Aproximadamente 180 pessoas participaram da Palestra 
”Seqüestro Relâmpago”, promovida pelo Sincomércio e 
CDL juntamente com a Associação dos Aposentados e 
Pensionistas de Jaú e Região. 

Tal evento foi possível graças à parceria do Sincomércio 
e CDL com o SESC de Araraquara.  

O Capitão Humberto Gouveia Figueiredo da Polícia Militar 
de Araraquara, Norberto Marsola Filho, Tenente da Polí-
cia Militar de Jaú e o Soldado Geraldo Filipine, policial de 
Jaú, desenvolveram o tema alertando os presentes sobre 
os perigos dos “trotes”, notícias sobre sorteios mirabolan-
tes utilizando o telefone, e quais as atitudes que devem 
ser tomadas diante de casos relacionados a esses golpes 
que são mais utilizados contra pessoas da terceira idade. 

José Roberto Pena 

Pres. do Sincomércio 

Marcos Bossonário 

Presidente da C.D.L. 

Mensagem dos Presidentes  

Consulte o nosso site:  www.cdljau.com.br 

Ao assumirmos a direção das 
entidades,  identificamos a 
necessidade de focar nossa 
atuação em cinco pontos de 
grande relevância: descentrali-
zação e ampliação dos hori-
zontes de atuação, educação, 
qualidade, oferta de novos 
benefícios e busca de soluções 
para o comércio através de 
ações de integração, reflexão e 
formação de opinião. Desta 
forma estaríamos alinhando a 
CDL e o SINCOMÉRCIO às 
novas demandas e tendências 
do comércio Jauense. 
Primar pela qualidade, seja na 
forma de servir ao comércio, 
seja na aparência e funcionali-
dade de sua estrutura física, foi 

outro foco que fidelizou ainda 
mais o nosso quadro de asso-
ciados e tornou as entidades 
ainda mais atraente e notória 
para a sociedade, parceiros e 
colaboradores. Belos espaços, 
somados a atitudes adequadas 
no âmbito profissional, social 
ou ambiental, é o novo padrão 
para instituições líderes. 
Seminários, fóruns e debates 
com grandes personalidades 
do cenário nacional para troca 
de informações e experiências, 
somados à forte presença das 
entidades nos meios de comu-
nicação e a grande articulação 
junto aos diversos agentes 
políticos, econômicos e sociais 
em defesa dos interesses do 

comércio e da comunidade, 
reforçaram a posição da CDL e 
do Sincomércio enquanto enti-
dades líderes do comércio. 
Foram  anos de gestão, reple-
tos de transformações e reali-
zações, fruto do apoio de inú-
meros parceiros, forte compro-
metimento da Diretoria e do 
grande empenho dos gestores 
e colaboradores das entidades. 
 
A todos que abraçaram co-
nosco este desafio, o nosso 
agradecimento. 
Muito obrigado 

Natal 2008.  

Nossa cidade mais bonita! 

Participe. 



   

   

SPC E SERASA - A CDL oferece amplo sistema de consulta aos 
bancos de dados do SPC e SERASA, buscando gerar uma venda mais 
egura ao comerciante. Nossos sitemas de consulta funcionam 24 horas 
ininterruptas, pelo acesso por computador e, agora, também via fone em 
todos os dias da semana. 

ASSESSORIA JURÍDICA - Nossas entidades contam com departa-
mento jurídico próprio, que presta assessoria e orientações jurídicas direta 
aos nossos associados sobre os seus direitos, com atendimento na própria 
sede das entidades, além de atuar nas questões gerais de nosso setor. 

CAMPANHA DE VENDAS - Buscando elevar as vendas de nossos 
associados, nas principais épocas do ano, nossas entidades lançam cam-
panhas comemorativas ou campanhas de liquidação de estoque, gerando 
aumento de vendas e lucro real para os lojistas. 

CURSOS DE PALESTRAS - Sempre atentos às necessidades de 
aprimoramento do nosso setor, as entidades orgamizam cursos e palestras 
sobre asçsuntos de interesse da classe, bem como, sobre temas qauais 
que vem a repercutir em nossa atividade, garantindo conhecimento e propi-
ciando acesso à informações para os associados. 

PARCERIA SEBRAE - Cientes que muitos empresários necessitam 
de apoio para iniciarem suas atividades ou até mesmo para melhor gerên-
cia de seus negócios, nossas entidades mantêm convênio como  SEBRAE, 
entidade de destaque no ramo de apoio à empreendedores, prestando 
ampla orientação e suporte aos nossos associados. 

CONSULTA CONTÁBIL - Nossas entidades mantém parceria com 
as Faculdades Integradas dew Jaú, oferecendo aos nossos clientes orien-
tações na área de contabilidade financeira, compra e venda, como também 
na área de marketing. 

CRÉDITOS E FINANCIAMENTOS - As entidades possuem 
acordos firmados com instituições bancárias de nível estadual e federal, 
que garantem linhas especiais de crédito aos associados, visando o inves-
timento no setor e melhor desempenho de seus negócios. 

CONVÊNIOS - Além de toda a área de comércio, as entidades mantém 
convênios na área de saúde, proporcionando desconto em atendimentos 
médicos, odontológicos, bem como, em farmácias, perfumarias e uma série 
de estabelecimentos comerciais para benefícios dos associados. 

LAZER - Por meio de parceria com  SESC, que possui diversas unida-
des de lazer em todo o país, os associados poderão gozar de excelentes 
colônias de lazer, destacando no Estado de São Paulo a colônia de Férias 
em Bertioga. 

Muitos outros serviços são oferecidos aos associados e um grupo especia-
lizado de funcionários sempre  a disposição para atender em nossa sede e 
também através dos telefones. 

O QUE VOCÊ PRECISA 

 

 Uma certeza de 
todos os comerciantes é que 
o maior mal que ataca  o setor 
é a inadimplência, que acaba 
influindo em toda a linha de 
desenvolvimento da atividade, 
recaindo sobre o prelo de 
compra e venda do produto, 
diminuição dos lucros, redu-
ção do poder de formação de 
estoque, impossibilidade de 
ceder maiores vantagens aos 
bons consumidores, entre 
tantos outros reflexos. 
 É certo que nem os 
maiores economistas, especi-
alistas em comércio, gover-
nantes vão trazer a fórmula 
imediata para acabar com a 
inadimplência, porém, nós na 
atividade diária, podemos 
tomar certas cautelas que 
podem diminuir a inadimplên-
cia ou facilitar uma futura 
cobrança do devedor. 
 Destacamos entre 
elas: 
a) - Primeiro - Sempre que 
forem  realizar uma venda à 
crédito, por meio de cheque, 
promissória, duplicata, ou 
seja, por qualquer forma que 
não sejam em dinheiro, con-
sultar os dados do consumi-
dor junto aos serviços de 
proteção ao crédito, um servi-
ços criado justamente para 
facilitar o lojista na verificação 
da possibilidade de compra e 
crédito da pessoa. 

b) - Segundo - Sempre reali-
zar uma ficha de cadastro do 
cliente, contendo nome com-
pleto, número do RG e CPF, 
endereço e telefone para 
contato, o que, além de possi-
bilitar um contato posterior 
com o cliente para expor pro-
moções da loja e criar fidelida-
de com o cliente, são dados 
essenciais para eventual co-
brança em caso de inadim-
plência deste consumidor. 
 São observações 
que parecem desnecessárias, 
porém, no cotidiano vemos 
que muitos comerciante, por 
deixarem de tomarem estas 
cautelas básicas, vem soman-
do prejuízos nas vendas. 
 Sabemos que, com 
a redução da inadimplência, 
não só o comerciante estará 
lucrando, como também o 
bom consumidor e toda a 
sociedade, evitando que mui-
tas lojas venham a fechar 
suas portas pela incapacidade 
de se manterem e, muitos 
postos de trabalho serão pre-
servados, benefício que aca-
ba por envolver toda a socie-
dade. 
 

Domingos Julierme G. Oliveira 
Advogado - OAB/SP 185.623 

Departamento Jurídico  
CDL-Sincomércio  

Combate à Inadimplência 

Esse é sem dúvida o melhor programa de férias para você e 
para toda a sua família!!! 
Todo o conforto e comodidade que você procura está aqui no 
SESC de Bertioga, lazer, cultura e muito mais. 
O Sincomércio/CDL - Jaú organizam as melhores excursões 
para o SESC de Bertioga com toda a segurança e infra-
estrutura para você associado e toda a sua família. 
Informações e reservas pelo telefone (14) 3622-5883 

A Unimed Regional Jaú preparou uma parceria no plano de saúde para 
os associados do Sindicato do Comércio Varejista de Jaú e CDL.  

(SINCOMÉRCIO / CDL) 

Marque uma visita através do telefone: 

14-3624-4748 



Eventos 

Palestra: Análise de Mercado Oficina de Voz, Memória e Audição 

1º Café da Manhã Empresarial 

Seminário: Venda Certo 

Venda Melhor: Dias das Mães 

Palestra: Prevenção Contra  Sequestro 

1º Jantar Dançante Seminário: Nota Fiscal Paulista 

 

Expediente 

Jornal da C.D.L. e Sincomércio de Jaú 

Alameda N.S. do Patrocínio, 14 - Jaú - SP 

Fone: (14) 3622.5883 

Jornalista Responsável: 

Celso A.Pollini (Mtb 0049230) 

Sindicato do Comércio Varejista de Jaú 

Presidente: José Roberto Pena 

Suplente: Luiz Antonio Canos 

Secretário: Alexandre Ivan do Santos 

Suplente: Moacir Conte 

Tesoureiro: Terhisa Asakawa 

Suplente: Geraldo Zanola Junior 

Conselho Fiscal: Marcos Bossonário,  

Antonio Carlos Mazzei, Laerte Letízio 

Delegados da Representação junto à Federação:  

José Roberto Pena e Marcos Alberto Bossonário 

Suplentes: Geraldo Zanola e Alexandre Ivan do Santos 

Câmara dos Dirigentes Lojistas 

Presidente: Marcos Alberto Bossonário 

1º Vice-Presidente: Geraldo Zanola Junior 

2º Vice-Presidente: Alexandre Ivan dos Santos 

1º Secretário: José Roberto Pena 

2º Secretário: Laerte Letízio 

1º Tesoureiro: Luiz Antonio Canos 

2º Tesoureiro: Terhisa Asakawa 

Diretor de Produtos e Serviços: Hélio Zago 

Diretor de Eventos: Anderson Renie Tiete 

Conselheiros Consultivos Titulares:  

Geraldo Zanola Junior, Alexandre Ivan dos Santos e 
José Roberto Pena 

Conselheiros Consultivos Suplentes: 

Laerte Letízio, Luiz Antonio Canos e Terhisa Asakawa 

A “J. Moscatto” surgiu pelo desdobramento da Empresa Mercantil Moscatto Ltda. com sede 
em Barra Bonita.  

 

Em 1968 os sócios da Mercantil Moscatto resolveram abrir uma filial em Jaú, e para gerenciá-la  foi desig-
nado o Sr. José Moscatto. 
Essa filial tinha como objetivo principal a comercialização de discos de músicas. Em 1973, se desmembrou 
da empresa Mercantil Moscatto, surgindo assim a “J. Moscatto”, constituída por José Moscatto e sua 
esposa Leonor Buoro Moscatto. 
Quando os filhos José Augusto e Luciana atingiram a maioridade, feita a alteração contratual agregando-
os à sociedade, a empresa ganhou mais desenvoltura. 
Além da comercialização de móveis em geral, hoje conta com uma seção especializada em instrumentos 
musicais. 
A Casa Moscatto, como é conhecida, fica na rua Major Prado, 186. 

 

Visite o nosso site  

www.sincomercio.com.br 

HISTÓRIA DO COMÉRCIO 


